
	
  

Karri	
  Wu	
  -­‐	
  副總裁級 	
  

各位美安新加坡、澳洲、香港、亞洲超連鎖店主，大家好﹗	
  

公司結合新加坡、澳洲、香港一年一度的區域大會(Regional	
  
Conference)於 2015年 10月 23-­‐25日即將在新加坡舉行，給予
超連鎖店主再充電及團隊正面積極的方向與目標，這是一個難

能可貴的機會，群聚群力可以更正確快速地發展超連鎖事業。

經營美安的超連鎖事業的要訣就是參加會議，繼續不斷地學習

和積極向有經驗及成功人士取經。若想在美安超連鎖事業得到

成功，夥伴們絕對不能錯失這場借力使力的大會。相信亞洲三

個國家/地區共同舉辦的會議能有更大的爆發力﹗	
  

	
  

	
  

Melisa	
  Chan	
  -­‐	
  執行高級顧問經理級 	
  

各位美安 UFO大家好!	
  

我是 Melisa	
  Chan，18年前當我在人生最無奈，	
  身體最差，
每天為生活奔波時遇到美安公司，由於使用產品而改善健

康，進而分享產品給需要健康的朋友而開始美安生活化的

事業。我為了解公司便參加公司各種大會進入系統，那時

我看到美安生意的商機，便以兼職起步進而達到財務及時

間自由並提早由職場退休。假如你能買票並用兩天時間，

帶兩位想改孌或夢想也想改變的人進入公司系統，就能改

變自己及他人的未來。參加會議聯盟系統活動是最聰明的

抉擇。超連索系統將遍佈全球化，趕快跳上 SHOP．COM的
網路商機就能成就他人也能利已的超連索大會吧！祝福你！	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  



Johnny	
  Huang	
  -­‐	
  執行高級顧問經理級  

香港的網路創業家們:大家好!	
  
我是黃鵬升 Johnny	
   Huang，目前級別為執行高級顧問經理級。	
  
在 8年多的美安創業之路，除了自己拿到永續收入外，也幫
助了團隊超過 15位夥伴完成一家店。 
想要快速的建立成功且多人賺錢的團隊，必須先讓團隊的的

思維改變。 
思維的改變，建立在是否有宏觀的格局及遠大的目標。  
美安公司在 2013年 8月，宣佈亞太一體化的計畫，就是合
併全亞洲的美安有開展國家的業績，換言之，未來全亞洲 42億人口的龐大消費財，都跟
我們的生意息息相關。這是一個令人振奮的計畫。 
唯有讓團隊夥伴，了解美安生意規模之大，才能讓他們有宏觀的格局及遠大的目標。 
今年 10月 23-25日，美安將舉辦第一場亞洲區域大會，地點在新加坡。 
澳洲、香港及新加坡的創業家們，都會齊聚一堂，參與此盛會。 
這正是最好的機會，帶著團隊一起參與及見證歷史，借此擴大夥伴們的視野與格局，並進

一步學習如何正確經營超連鎖系統。 
當整個團隊的思維改變後，正是準備拿永續收入的開始。 
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  



Christina	
  Hsu	
  -­‐	
  高級顧問經理級  
 
Christina	
  Hsu	
  -­‐	
  Director	
  

大家好，我早在 1996年的七月已加入美安公司成為超連鎖
店主。要在這個事業中取得成功，你就需要出席由公司舉辦

的區域與國際大會。美國的超連鎖店主每年都會出席兩場大

會，學習如何經營美安事業。兩場大會分別為︰	
  二月在邁
阿密舉行的世界大會和八月在格林斯堡的國際年會。這些大

會可以讓我們與夥伴一起互相交流新產品知識。一起分享作

為超連鎖店主在事業路上成功和遇到困難的經驗。公司更會

在大會上發佈最新產品。	
  

我起初加入美安時，有一份在美國大型保險公司作財務顧問

的職位。我亦是一份當地報章《New	
  Jersey	
  China	
  Times》的
創辦人之一。那時我過著忙碌、工時長的日子。起初我是帶著滿腹疑問加入美安成為超連

鎖店主。我擁有兩個 MBA	
  學位和一份高薪職業，但卻沒有多餘的時間。更遑論可以好好
照顧兩名兒子。那時我更十分抗拒使用美安產品，因為我認為我的家人均擁有健康的基因，

以我父母為例，我爸爸活到 102歲，媽媽今年都有 92歲高齡。	
  	
  幸運地在 1996年，我在
把這生意介紹給客人時，令我對這生意有另一看法，最後更決定出席那年的世界大會。我

們足足花超過 10個小時的車程，參加這場改變我一生的大會。現在我可以透過這機會和
公司把美安優秀的產品與顧客分享，而且更可以賺取收入	
  。我的夢想終於可以成真了。	
  

超連鎖店主出席區域大會是十分重要的，因為屆時你將會知道所在地區的所有信息和未來

活動。作為一位領袖，這將可以使你的業務於區內拓展。	
  	
  	
  

過去 18年來，我都沒有錯過一場大會，因為出席大會就是事業邁向成功的關鍵。每次台
灣和香港的大會我都會出席，而在新加坡舉行的首屆舉行的區域大會我更一定會出席。參

加區域大會有助擴大你的知識以及與你的團隊分享你的成功和經驗。區域大會更能增強你

對公司的信念，也同時擴闊你在招募不同背景的超連鎖店主時所面對種種情況的知識。這

個過程需要多年的經驗，而參加區域和世界性的大會肯定能增強你在這方面的知識，並幫

助你在拓展業務期間輕鬆應對不同的情況。	
  

我希望能在區域大會上與你見面，不要錯過這個難逢的機會。	
  

	
  

	
  

	
  
 
 
	
  
	
  



Karri	
  Wu	
  -­‐	
  Field	
  Vice	
  President	
  	
  
	
  
UnFranchise	
  Owners	
  from	
  Market	
  Hong	
  Kong,	
  Australia,	
  Singapore	
  hello!	
  	
  
	
  
The	
  Asia-­‐Pacific	
  Regional	
  Convention	
  on	
  Oct.	
  23–35	
  will	
  be	
  held	
  in	
  
Singapore	
  with	
  Market	
  Australia,	
  Market	
  Hong	
  Kong	
  and	
  Market	
  
Singapore,	
  giving	
  UnFranchise	
  Owners	
  an	
  opportunity	
  to	
  recharge,	
  
positive	
  direction	
  and	
  team-­‐oriented	
  goals,	
  which	
  is	
  a	
  commendable	
  
opportunity	
  to	
  develop	
  the	
  UnFranchise	
  Business	
  more	
  accurately	
  and	
  
faster	
  together.	
  The	
  key	
  to	
  success	
  of	
  the	
  UnFranchise	
  Business	
  is	
  to	
  
attend	
  the	
  conventions,	
  keep	
  learning,	
  gain	
  experience	
  and	
  learn	
  from	
  
successful	
  leaders.	
  If	
  you	
  want	
  to	
  be	
  a	
  successful	
  UnFranchise	
  Owner	
  in	
  
your	
  business,	
  you	
  must	
  not	
  miss	
  this	
  opportunity	
  to	
  leverage	
  the	
  
power.	
  I	
  believe	
  this	
  jointly	
  event	
  would	
  generate	
  the	
  greatest	
  power	
  
ever!	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
Melisa	
  Chan	
  -­‐	
  Executive	
  Directors	
  
	
  
Market	
  Hong	
  Kong	
  products	
  improved	
  my	
  health	
  significantly,	
  which	
  
drove	
  me	
  to	
  share	
  products	
  with	
  my	
  friends	
  who	
  want	
  to	
  be	
  healthy,	
  
so	
  I	
  started	
  my	
  UnFranchise	
  Business.	
  I	
  attended	
  all	
  the	
  conventions	
  
and	
  participated	
  in	
  the	
  NMTSS	
  events	
  in	
  order	
  to	
  get	
  into	
  the	
  business	
  
and	
  the	
  company.	
  Then,	
  I	
  wanted	
  to	
  grab	
  business	
  opportunities,	
  so	
  I	
  
started	
  my	
  business	
  as	
  a	
  part-­‐time	
  UnFranchise	
  Owner.	
  Now	
  I	
  am	
  
retired	
  and	
  have	
  financial	
  and	
  time	
  freedom.	
  If	
  you	
  bought	
  tickets	
  and	
  
are	
  willing	
  to	
  spend	
  two	
  days,	
  you	
  can	
  change	
  your	
  future.	
  
Participating	
  in	
  NMTSS	
  events	
  is	
  the	
  smartest	
  choice.	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  



Johnny	
  Huang	
  -­‐	
  Executive	
  Directors	
  
	
  
	
  
Hello	
  Market	
  Hong	
  Kong	
  UFOs!	
  

I	
  am	
  Johnny	
  Huang,	
  Executive	
  Directors.	
  	
  

I	
  started	
  my	
  UnFranchise	
  Business	
  eight	
  years	
  ago,	
  I	
  helped15	
  
partners	
  in	
  my	
  team	
  to	
  own	
  their	
  successful	
  business	
  as	
  well	
  as	
  
earning	
  residual	
  income	
  myself.	
  	
  

If	
  you	
  want	
  to	
  build	
  a	
  successful	
  and	
  profitable	
  team	
  faster	
  than	
  before,	
  you	
  must	
  change	
  the	
  
way	
  your	
  team	
  members	
  think.	
  Change	
  your	
  thinking,	
  based	
  on	
  macroeconomic	
  patterns	
  and	
  
ambitious	
  goals.	
  Since	
  the	
  Asia-­‐Pacific	
  unification	
  announced	
  in	
  August	
  2013,	
  the	
  future	
  of	
  the	
  
huge	
  spending	
  power	
  of	
  Asia’s	
  4.2	
  billion	
  people	
  is	
  closely	
  related	
  to	
  our	
  business.	
  On	
  Oct.	
  23–
25,	
  ma	
  will	
  hold	
  its	
  the	
  first	
  Asia-­‐	
  Pacific	
  Regional	
  Convention	
  in	
  Singapore.	
  Entrepreneurs	
  from	
  
Market	
  Australia,	
  Market	
  Hong	
  Kong	
  and	
  Market	
  Singapore	
  will	
  gather	
  to	
  participate	
  in	
  this	
  
event.	
  This	
  is	
  the	
  best	
  opportunity	
  to	
  participate	
  with	
  your	
  team	
  and	
  witness	
  history	
  in	
  the	
  
making,	
  thereby	
  expanding	
  their	
  vision,	
  and	
  to	
  further	
  study	
  how	
  to	
  properly	
  operate	
  the	
  
UnFranchise	
  Business.	
  

When	
  your	
  team’s	
  mindset	
  changed,	
  you	
  are	
  ready	
  to	
  get	
  the	
  residual	
  income.	
  

	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  



Christina	
  Hsu	
  -­‐	
  Director	
  

This	
  is	
  Christina	
  Hsu,	
  	
  Director	
  from	
  New	
  Jersey,	
  USA.	
  	
  	
  I	
  	
  joined	
  	
  
Market	
  America	
  as	
  an	
  Unfranchise	
  Owner	
  in	
  	
  the	
  end	
  	
  of	
  July	
  
1996.	
  In	
  order	
  to	
  succeed	
  in	
  this	
  business	
  one	
  of	
  the	
  major	
  
requirement	
  is	
  to	
  attend	
  the	
  regional	
  and	
  international	
  events	
  
set	
  up	
  	
  by	
  the	
  Company.	
  	
  	
  There	
  are	
  two	
  (2)	
  major	
  events	
  in	
  the	
  
United	
  States	
  which	
  is	
  imperative	
  that	
  all	
  Unfranchise	
  	
  owners	
  
must	
  attend	
  in	
  order	
  to	
  learn	
  and	
  prosper	
  in	
  this	
  business.	
  	
  We	
  
have	
  the	
  World	
  Conference	
  during	
  the	
  first	
  week	
  of	
  February	
  in	
  
Miami	
  Florida	
  and	
  one	
  in	
  Greensboro,	
  NC	
  in	
  the	
  first	
  week	
  of	
  
August.	
  	
  	
  This	
  is	
  a	
  gathering	
  where	
  we	
  reunion	
  with	
  our	
  	
  
teammates	
  and	
  	
  exchange	
  the	
  new	
  products	
  knowledge	
  and	
  
learn	
  from	
  each	
  other.	
  believe	
  in	
  our	
  success	
  and	
  share	
  
information	
  from	
  others	
  on	
  their	
  success	
  and	
  failures	
  as	
  Unfranchise	
  Owners.	
  	
  Market	
  America	
  
will	
  also	
  introduce	
  new	
  products	
  during	
  the	
  convention.	
  	
  	
  	
  	
  

When	
  I	
  joined	
  Market	
  America,	
  I	
  was	
  also	
  the	
  Financial	
  Adviser	
  for	
  a	
  major	
  insurance	
  Company	
  
in	
  the	
  U.S.	
  	
  	
  I	
  am	
  also	
  the	
  original	
  founder	
  of	
  a	
  Chinese	
  newspaper	
  called	
  the	
  New	
  Jersey	
  China	
  
Times.	
  	
  I	
  had	
  been	
  very	
  busy	
  and	
  worked	
  long	
  hours	
  when	
  I	
  was	
  introduced	
  to	
  Market	
  America.	
  	
  
Initially	
  I	
  	
  was	
  very	
  skeptical	
  and	
  also	
  a	
  very	
  closed	
  mind	
  about	
  joining	
  as	
  an	
  Unfranchise	
  Owner.	
  	
  
I	
  have	
  2	
  MBAs	
  and	
  I	
  had	
  a	
  great	
  job	
  and	
  income	
  but	
  very	
  limited	
  time.	
  	
  I	
  also	
  had	
  to	
  keep	
  an	
  eye	
  
and	
  monitor	
  my	
  two	
  boys.	
  	
  	
  I	
  was	
  reluctant	
  to	
  even	
  try	
  the	
  products	
  as	
  I	
  thought	
  my	
  family	
  have	
  
great	
  genes	
  as	
  my	
  father	
  lived	
  to	
  102	
  years	
  old	
  and	
  my	
  mom	
  is	
  97	
  years	
  old.	
  	
  	
  Luckily	
  I	
  had	
  2nd	
  
thoughts	
  as	
  I	
  introduced	
  this	
  company	
  to	
  my	
  clients	
  but	
  the	
  finally	
  decision	
  came	
  	
  after	
  
attending	
  the	
  August	
  1996	
  International	
  Convention	
  in	
  Greensboro,	
  NC.	
  	
  We	
  drove	
  for	
  more	
  
than	
  10	
  hours	
  from	
  New	
  Jersey	
  that	
  year	
  and	
  after	
  attending	
  this	
  major	
  event	
  	
  I	
  decided	
  	
  to	
  join	
  
and	
  that	
  has	
  changed	
  my	
  life.	
  	
  Right	
  now	
  not	
  only	
  am	
  I	
  sharing	
  the	
  wonderful	
  products	
  with	
  the	
  
people	
  I	
  love	
  and	
  care	
  most	
  I	
  am	
  also	
  financially	
  rewarded	
  by	
  helping	
  people	
  through	
  this	
  
opportunity	
  and	
  wonderful	
  Company.	
  	
  My	
  dream	
  has	
  finally	
  come	
  true.	
  	
  	
  

This	
  is	
  also	
  true	
  for	
  UFO’s	
  to	
  attend	
  the	
  regional	
  events	
  which	
  will	
  provide	
  you	
  with	
  all	
  the	
  
information	
  and	
  events	
  going	
  on	
  in	
  your	
  area.	
  	
  As	
  a	
  leader	
  this	
  will	
  position	
  your	
  business	
  to	
  
expand	
  and	
  get	
  involved	
  within	
  your	
  region.	
  	
  	
  Attending	
  the	
  regional	
  events	
  help	
  to	
  expand	
  your	
  
knowledge	
  and	
  share	
  your	
  experiences	
  and	
  success	
  with	
  your	
  fellow	
  Unfranchise	
  Owners	
  .	
  	
  	
  
Regional	
  	
  events	
  strengthen	
  	
  your	
  	
  belief	
  in	
  the	
  Company	
  and	
  also	
  expands	
  your	
  knowledge	
  of	
  
how	
  to	
  proceed	
  with	
  different	
  circumstances	
  you	
  face	
  in	
  recruiting	
  new	
  Unfranchise	
  Owners.	
  	
  	
  
This	
  process	
  takes	
  years	
  of	
  experience	
  and	
  attending	
  the	
  Regional	
  	
  and	
  National	
  events	
  will	
  
certainly	
  expand	
  your	
  knowledge	
  and	
  help	
  you	
  react	
  to	
  different	
  situations	
  as	
  you	
  expand	
  your	
  
business.	
  	
  	
  

Talking	
  about	
  my	
  own	
  experience	
  I	
  have	
  been	
  attending	
  every	
  major	
  event	
  in	
  the	
  past	
  	
  18	
  years	
  
and	
  since	
  I	
  have	
  been	
  doing	
  this	
  business	
  a	
  I	
  have	
  not	
  missed	
  one.	
  	
  Attending	
  major	
  events	
  is	
  a	
  



criteria	
  to	
  your	
  success.	
  	
  	
  I	
  have	
  attended	
  the	
  regional	
  events	
  in	
  Taiwan	
  and	
  Hong	
  Kong	
  and	
  will	
  
definitely	
  be	
  there	
  for	
  	
  	
  the	
  1st	
  Regional	
  Event	
  in	
  Singapore.	
  	
  I	
  can	
  not	
  but	
  stress	
  the	
  importance	
  	
  
in	
  this	
  business	
  to	
  attend	
  the	
  regional	
  events	
  	
  which	
  will	
  expand	
  your	
  belief	
  in	
  the	
  Company	
  and	
  
in	
  yourself	
  as	
  Unfranchise	
  Owners.	
  	
  	
  This	
  is	
  also	
  the	
  opportunity	
  to	
  help	
  others	
  	
  and	
  share	
  
information	
  and	
  experiences	
  	
  with	
  your	
  fellow	
  Unfranchise	
  Owners.	
  	
  

I	
  hope	
  you	
  will	
  not	
  miss	
  this	
  important	
  event	
  	
  and	
  looking	
  forward	
  to	
  meet	
  you	
  all.	
  

	
  


