
	
  

亞太區新興市場計劃(EMP)	
  –	
  常見問題 	
  

A.	
   管理業績紅利計劃(MPCP)及申請相關問題 	
  
1.	
   身為美國經銷商，我明白所有透過 GLOBAL.SHOP.COM產生的 BV將計入本

國。新加坡開展為新加坡 EMP後，由新加坡 EMP經銷商 (emp.unfranchise.com)
產生的 BV會計入本國 BV還是亞太區 BV？另外，新加坡 EMP經銷商的顧客
透過 GLOBAL.SHOP.COM產生的 BV，怎樣計入我在美國的帳戶？ 	
  
	
  
新加坡經銷商及其組織產生的業績將計作亞太區業績。由你自己的

GLOBAL.SHOP.COM產生的業績將計作你的本國業績。	
  	
  	
  
	
  

2.	
   新加坡 EMP	
  MPCP與其他 EMP國家的 MPCP相同嗎？是的話，是否代表新加
坡成為 EMP國家的同時，MPCP便會即時生效？ 	
  
	
  
新加坡 EMP的 MPCP與美洲 EMP國家的 MPCP相同。當新加坡成為 EMP國家時，
MPCP便會即時生效。	
  
	
  

3.	
   我是亞太區經銷商，我可以透過推薦任何亞太區經銷商（包括亞太區 EMP）
擴展業務嗎？ 	
  	
  
	
  
可以，亞太區一體化實行後，你可以透過推薦任何亞太區經銷商（包括亞太區

EMP）擴展業務。	
  
	
  

4.	
   我是居於亞太區的 EMP經銷商，我可以透過推薦任何兩位亞太區市場國家及
／或 EMP國家的夥伴擴展業務嗎？ 	
  
	
  
可以，與問題 3相同。	
  
	
  

5.	
   當一位新加坡人登記成為經銷商，他／她可以即時推薦新經銷商、累積 BV和
賺取佣金嗎？ 	
  
	
  
可以。	
  
	
  

6.	
   以往曾提及登記成為 EMP經銷商並不需要身分證明文件。新加坡是一個非常
國際化的國家，每天有來自世界各地的人；訪客、旅客、學生、來工作的

人，甚至附近國家的人都可加入。公司將如何進行管理？ 	
  
	
  
雖然申請成為 EMP經銷商時並不需要提交身分證明文件，但 EMP經銷商的要求與
全球經銷商一致，須符合相同規定，並需確保符合該國家的法定年齡及工作資格。

經銷商需負責確保自己符合資格於其居住國家工作。如未能符合資格，經銷商資格

或會被終止。根據 EMP模式，經銷商於 GLOBAL.SHOP.COM轉薦潛在夥伴和顧客，
與「國內經營模式」相比較為簡單。	
  



	
  
B.	
   訂貨及運貨相關問題 	
  
7.	
   運送至新加坡的產品獲新加坡健康部門認可及／或註冊嗎？ 	
  

	
  
EMP基於個人消費模式運作，新加坡 EMP經銷商及其顧客直接向美國訂購產品自
用。日後，如我們正式開展為市場國家，產品將於新加坡相關部門註冊。	
  
	
  

8.	
   透過 GLOBAL.SHOP.COM訂購並運送至新加坡的產品需繳納稅項嗎？如要，甚
麼稅率和稅項適用？	
 	
  	
  	
  
	
  
要，400新加坡元(SGD)以上的訂單將需繳納稅項，稅率為 7%。	
  
	
  

	
   	
  
9.	
   新的 EMP市場將供應甚麼產品？ 	
  

	
  
所有於亞太區 EMP訂購的產品將接由美國付運，並以美元(USD)交易。幾乎所有美
國產品都可供銷售。	
  
	
  

C.	
   會議聯盟系統(NMTSS)相關問題 	
  
10.	
   EMP會設有當地的 NMTSS運作組織嗎？我怎樣參與 EMP的網上訓練（新經銷

商訓練 (NDT)、成功五要訣 (B5)、授證經理級訓練 (ECCT)）？ 	
  	
  
	
  
不會，EMP市場將不會設有當地的 NMTSS運作組織，但 EMP經銷商仍須符合要求
完成 EMP訓練；訓練將透過 EMP.UnFranchise.com網站進行。	
  
	
  

11.	
   就網上訓練（如 ECCT）而言，我們使用美國版本還是會有本地化的訓練材
料？ 	
  
	
  
訓練包括專為 EMP而設的 NDT、B5和 ECCT。	
  
	
  

12.	
   經銷商完成網上 NDT、B5或 ECCT後，公司怎樣確認他們已完成訓練？會有網
上測驗或自行證明／登記嗎？ 	
  
	
  
經銷商須通過網上測驗。系統會記錄經銷商完成 B5及 NDT，讓他們符合資格參與
並完成 ECCT。	
  
	
  

13.	
   國際經銷商可於 EMP舉行 NMTSS訓練，例如 B5和超連鎖事業簡報會 (UBP)等
嗎？ 	
  
	
  
公司非常建議國際經銷商於自己的 EMP經銷商群組舉行訓練，以支持他們發展。由
於在 EMP發展為正式市場國家前並不會設有當地 NMTSS運作組織，訓練應在家中
舉行，且不可以收費。EMP經銷商須參與網上正式訓練。	
  
	
  

D.	
   其他問題 	
  



14.	
   EMP國家需符合甚麼要求，方會正式發展為市場國家？ 	
  
	
  
當 EMP國家具備超過 400個每月平均訂購 250	
  BV的 EMP經銷商時，公司就會考慮
開拓 EMP為正式市場國家。	
  
	
  

15.	
   公司有將馬來西亞加入 EMP的時間表嗎？ 	
  
	
  
現時，不同國家對外地企業或設有不同規限。現時，我們的 EMP模式並不適用於馬
來西亞。然而，馬來西亞顧客仍可透過 GLOBAL.SHOP.COM訂購並享用卓越的美安
品牌產品。	
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