
超連鎖™管理報告運用技巧 	
   ─	
   網路銷售業績報告、合格且夠格經銷商的網路銷售業績報告及
親自推薦經銷商的網路銷售業績報告 	
  
	
  
網路銷售業績報告的特點：	
  
顯示你組織內商業發展中心左右兩側所累積的團體業績點數，沒有任何點數累積的商業發展中心將不

會列在這報告。你可從這報告了解整體業績並決定幫助那些夥伴賺取佣金。你可在「未連接邊的 BV
點數」欄目檢視未連接上的商業發展中心（如有）。	
  
	
  

	
  
	
  
合格且夠格經銷商的網路銷售業績報告特點：	
  
除了擁有網路銷售業績報告的特點外，合格且夠格經銷商的網路銷售業績報告對那些有資格賺取佣金

的經銷商很重要，因為可了解組織內哪些商業發展中心是活躍的。	
  
	
  
合格／夠格：顯示已累積到 200	
  PBV的商業發展中心，並已完成本年度年度續約的經銷商	
   	
  
合格：顯示已累積到 200	
  PBV的所有商業發展中心	
   	
  

	
  

	
  
親自推薦經銷商的網路銷售業績報告特點：	
  
除了擁有網路銷售業績報告的特點外，親自推薦經銷商的網路銷售業績報告會顯示指定經銷商所親自

推薦的經銷商。你可從這報告檢視組織內那些經銷商是活躍及擁有自動購貨計劃，從而決定點數放置

位置。	
  

	
  

*請注意：根據專業手冊第十三章第十節，公司不能保證在超連鎖管理系統(UFMS)的資料是絕對正確
的。由於業績點數的不斷更新、調整和核審，本週的業績點數要在兩星期後才能最後確實。	
  
	
  
如有任何查詢，歡迎致電美安香港熱線 3512	
  9198或電郵至 hkdist@markethongkong.com.hk。	
  


